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USP

Flexible und
kundenindividuelle Losung

Automatisierung

Automatische AB-Ubersicht,
automatisches Liefertracking,
automatische
Optimierungsvorschlage,
standardisierte Schnittstellen

Kundenbindung

Enge Kundenbindung durch
Vernetzung in einem
Kanban-System

o

Entlastung Innen-
und Aul3endienst

Automatisierte Bestelleingange
im System ohne Medienbruche
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Warum Kanban mit el/ka/sy®?

Umsatzsteigerung

Synergie fur logistische
Dienstleistung und
kundenindividuelle Dienstleistung

Value Added
Service

Entlastung der Kundenprozesse
fur Materialdisposition und
Logistik



Vortelle
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fD\@] Prozesskosteneinsparung

Fokus auf Kernprozesse

f’ Wettbewerbsfahigkeit starken

Industrie |
A Skalierbares System
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& & Vertriebsunterstiitzung jl Skalierbare IT-Schnittstelle
© | © Existierende und etablierte Schnittstelle in lhr
bestehendes System ohne grof3en Aufwand - eine

Unterstitzung vor Ort und/oder Online zur
Schnittstelle fur alle Kunden

*/
&!é :
gemeinsamen Losungsentwicklung fur lhre Kunden
Inbetriebnahme &

]
‘ I'; Wartung

Unterstutzung bei Inbetriebnahme und
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m Konzepterstellung

Erstellung gemeinsames Konzept
fur Logistik, Hard- und Software

Wartung
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=_| Projektmanagement
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= —| Gemeinsam mit Ihnen fur die
optimale Kundenlosung




Warum ein Kanban fur alles?

... aus Sicht des Kunden
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Bedarf an breitem Nur Teil kann uber Andere Teile tUber
Spektrum von klassische unterschiedliche
wiederkehrenden Kanbananbieter Prozesse

Artikeln abgebildet werden



Klassische
Ranbansysteme
haben ihre
Grenzen

Ca. 58% konnen im Standardportfolio
klassischer Anbieter abgebildet werden -
aber was ist mit den restlichen 42%?




Konsequenzen
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Unterschiedliche Q
Prozesse

Hohe Prozess- und
'=B8E Fehlerkosten

Optimierungen werden nicht

Intransparenz erkannt

Hohe bzw. verschmierte Artikel

Hohe Aufschlage und Logistikkosten




Was ist unsere Vision

E|n Kanban System fur alle Artlkel des Kunden
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Ein Prozess fur alle Ein Kanbansystem Transparenzin
Kanbanartikel und angepasst an die Logistik, Daten und
Lieferanten Kundenanforderungen Pricing




Vortelle
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Ein Prozess fur alle
Lieferanten und Bedarfe

Auswertbarkeit uber alles

Transparente Preise fur
System, Logistik und Artikel

Flexibel fur jeden
Lieferanten

Ku nde
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;@pj Niedrige Prozesskosten
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I;)] Automatisierte Optimierungen

Faires Pricing fur alle Artikel
ot g

Y Direkte Beziehung zwischen
Kunde und Hersteller




el/ka/sy®

[electronlc / kanban / system|

Ein Kanbanprozess fur alle Artikel mit
loT-Technologie und datengestutzter Optimierung

Ein Prozess
=% Logistik
m Daten
P
@

Kaufmannisch
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el/ka/s

el/ka/sy”

KANBAN BOARD
Offene Bestellungen




Loglstlk

Dlrektanlleferung - Kunde Intralogistik
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Arbeitsplatz

Warenbedarf Lieferung Wareneingang



Loglstlk

Lana i

Full Service - Loglstlk nach Mal3

Hersteller
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Warenbedarf Lieferung Warenkommissionierung Wareneingang Arbeitsplatz




Wann fu

Q@ Kunde mochte alle bisherigen Artikel uber einen Komplettanbieter beschaffen.

r Sie sinnvoll?

-E@I] Kunde bestellt wiederkehrende Bedarfe manuell (Mail, Fax, Telefon) und
l ' sorgt fur hohe interne Aufwande bei Ihnen.

B/
_-prs Kunde mochte ein innovatives und skalierbares
J‘L‘L System von lhnen als Hersteller erhalten - Stichwort Industrie 4.0.

o

Kunde hat Artikel, die Sie nicht liefern konnen oder ...

A0
%{Sie mochten fir sich und den Kunden Prozesse digitalisieren und vereinfachen...



Contact Us

P.S. Cooperation GmbH

Ravensberger Strafle 4/7b, 33602 Bielefeld

Josef Gutsmiedl
Geschaftsfuhrer

+49 160 722 7519
je@ps-cooperation.com

WWW.pS-cooperation.de



http://www.ps-cooperation.de/

